
 

WIR SUCHEN DICH. 

Pantec GS Systems ist weltweit führen-

der Hersteller von Hochleistungs-

Veredelungssystemen für die Druckin-

dustrie. Verpackungen werden immer 

mehr mit Folien, Reliefprägungen, Holo-

grammen und anderen Effekten veredelt, 

um sie gegenüber der Konkurrenz zu 

differenzieren. Spezialisten und global 

operierende Druckereien setzen unsere 

Systeme ein. 

Bitte sende Deine digitalen 

Bewerbungsunterlagen an: 

Frau Rahel Fierz 

rahel.fierz@pantec.com 

 

 

Pantec GS Systems AG 

Heldswilerstrasse 13 | 9214 Kradolf 

Schweiz 

+41 71 644 98 98 

info.pgs@pantec.com | www.pantec-gs.com 

Die Verpackungsindustrie wird immer kreativer, so auch die Bedruckung und Veredelung.  

Pantec GS Systems hat sich in den letzten Jahren stets an den Kundenbedürfnissen orientiert und ist 

deshalb stark gewachsen. Zur Ergänzung unseres jungen und dynamischen Teams suchen wir Dich 

 

VERKAUFSINGENIEUR (m/w) 
Standort Kradolf | Schweiz 

 

Nach Deinem technischen Hochschul- oder Fachhochschulabschluss hast Du Dich zunächst als 

Entwicklungs-Ingenieur im Investitionsgüterbereich eingebracht. Heute blickst Du bereits auf einige 

Erfolge in der Leitung von Kunden-Projekten zurück. Den Umgang mit Kunden und Partnern im 

internationalen Umfeld möchtest Du nicht missen da Du immer wissen möchtest was der jeweilige 

Kunde heute und in der Zukunft braucht, um erfolgreich zu sein. 

Als Verkaufsingenieur reizen Dich die hohen Anforderungen des internationalen Investitionsgüter-

Verkaufs. Du liebst es komplexe Zusammenhänge zu verstehen und in einfachen Worten, an Hand 

von Skizzen und Bildern, Leute zu begeistern. Mit Deiner überzeugenden, offenen und sprachge-

wandten Persönlichkeit differenzierst Du nicht nur Deine Produkte, sondern auch Dich selbst und 

Deine technische Kompetenz begeistert Deine Partner. 

Du sprichst fliessend Englisch und kannst Dich auch in Spanisch, Italienisch oder Französisch  und 

allenfalls weiteren Sprachen unterhalten?  

 

WIR BIETEN DIR: 

eine hochinteressante, verantwortungsvolle Aufgabe mit unseren Kunden rund um die Welt. Du 

kannst Kunden erklären wie die Technologie und Performance unserer hochdynamischen Maschi-

nen, sowohl qualitativ als auch finanziell, herausragenden Nutzen erzeugt und wie darüber hinaus 

wichtige Differenzierung am POS möglich wird. Du lernst verschiedene Kulturen und Menschen 

kennen und kreierst massgeschneiderte Win-Win Deals mit Ihnen. Ein aufgestelltes, dynamisches 

Team unterstützt Dich aus dem Sales Backoffice, Service und Entwicklung um Deinen Kunden ein 

optimales Produkt zu liefern. 


